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小微主体、后发县域及弱势群体，是金融支持浙江先行探路共同富裕和省域现代化
的重点领域和关键变量，这在民营企业融资敏感度高的台州尤为典型。从浙江黄岩
路桥银座金融服务社一路走来的台州银行，长期将包括“三农”在内的小微市场主
体列为专注专营的金融服务领域，实施“深扎村居、深耕行业”两大基石工程，铺
就振兴乡村、金融普惠的“共富路径”。

制定实施《台州银行金融支持高质量发展建设共同富裕示范区行动实施方案(2021-
2025年)》《支持26县跨越式高质量发展行动方案(2021-2025年)》《乡村振兴特
色银行工作指引》等以来，台州银行的政策倾斜和支持力度更大了。截至9月末，
专门用于推动普惠金融落地的“共富卡”已覆盖台州13055个有效村，累计授信53.
66万户，金额达613.86亿元。

“全力支持服务实体经济发展和普惠金融，坚持专注小微金融，在金融支持乡村振
兴上持续发力。”台州银行党委副书记、董事长黄军民在行内党的二十大精神宣讲
会上说。

助企兴农的主办银行

一揽子助企纾困政策加持下，经济逐渐企稳。在黄岩区生产自动化多轴器的台州市
泓尚机械制造有限公司，最近加快了设备更新换代的脚步，负责人高总下决心投入
几百万元，为发展留足后劲。台州银行桔乡大道支行客户经理小何上门考察企业相
关的绿色节能项目计划，很快给到100万元绿色节能贷款资金——为资产低于500
万元的小微企业开通一条无需抵押担保、利率优惠的减排增效、技改升级出路，一
下子解决了泓尚公司的流动资金之“渴”。

回归金融为民本源，精准“滴灌”有创富愿望的中小微企业和个体工商户，在台州
银行，99.37%贷款者的融资金额在500万元以下，金额占81.11%。户均贷款额度
仅40万元，支持了一批批从小作坊和个体工商户起步的创业者茁壮长大，帮助了无
数农民企业家跨越成为产值上亿的致富带头人。这其中，超60%的贷款涉农。

金华市武义县,低收入农户人均可支配收入增速已列浙江山区26县首位，强村富民的
“肌体”养成，畅通金融“血脉”是关键一招。“2018年刚开始种蓝莓的时候,手
里没多少钱,这么多年一直是台州银行在支持。”大田乡五登村村民傅师傅说，每年
年底至次年年初最缺资金之时,台州银行金华武义小微企业专营支行都会提前上门，
“今年的8亩蓝莓产量不错，更有底气亮相银行的生活圈福利群了”。在坦洪乡塘
齐村,经常能看到村民们忙着进行莲子、茶叶、板栗等农产品的烘干、打包、装车等
，村支部书记陈燕平介绍:“这些产品运往永康等地，根本不愁订单。”这其中，也
有台州银行金华分行组织发动辖内分支机构线上线下齐发力,帮助农户推销的一份力
。台州银行金华武义小微企业专营支行还扩大服务辐射范围,以“专业金融服务+专
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业市场”为主线,面向在外开超市的当地人推出“大唐·超易贷卡”,服务了上万户小
生意人。

白茶贷、杨梅贷、瓜农贷、番茄贷、橙长贷……经台州银行驻村共富金融指导员、
联络员前期开展大量信息收集、电子建档工作，为农户精准画像、为场景细分标签
、为农业产业确定价值变现额度，如今农民申请小额贷款，只要手机对准早已在村
口布好的二维码，就能即扫即用。

联村强村的伙伴银行

为村民全面建档、整村授信的过程，也是台州银行“乡村振兴特色支行”与行政村
委结成紧密的共富联合体，以金融力量助推村居诚信体系建设、融入乡村基层治理
的历程，成为村居公益、村居管理和村居活动的活跃参与者，村委班子的好帮手、
好顾问，成为农民的伙伴银行。

在杭州淳安县，以红色基地下姜村为中心，与周边24个村组成大下姜乡村振兴联合
体，联合开发富裕数字化场景，推进共享工厂、共富工坊等工程。台州银行杭州淳
安支行与下姜村等淳安县域村居建立深度合作，派出专职的金融联络员，还给予公
益助农等非金融服务。借此，大下姜乡村振兴联合体推广至淳北、淳西南片区，92
个“强村”与82个“弱村”联动发展，6500余名先富群体与1.1万户低收入农户结
对帮扶。

“我们将金融助力乡村振兴举措嵌入大下姜特色农产品的各个环节，形成优势互补
。”支行行长游伟说，建成70余个信用村，围绕生态农业、依托“千岛农品馆”平
台，发掘茶叶、山核桃、花生等为主要产业的小额贷款，打通农户种、产、销一体
化全链条，已投放涉农贷款超2亿元。

在外打拼多年的青年创客董学平前些年回到偏远的横路村创业，创办淳安县横路农
业开发有限公司，承包300多亩土地，林下套种黄精等中药材和引进菊花种植，带
动20余位农户增收，并引进笔套来料加工项目，帮助上百名村民打零工创收。台州
银行淳安支行为其送上30万元授信，解决项目前期种子、化肥、人工等成本。同时
，台州银行淳安支行走遍下姜村、文坪村为主的60余家特色民宿、农家乐，为19户
民宿主带去435万元资金支持；对坪山村整村预授信500万元。

“兴农站”及“流动兴农站”，一方面依托支行营业机构网点、官网等布设专区为
农带货助销，另一方面把每个客户经理每一辆车打造成为银村、银企间的兴农前端
。

直播带货成为“网红经济”下，台州银行创新的富民直达新业态。路桥新桥支行、
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舟山分行定海小微企业专营支行把农户滞销的草莓推上“云”端，宁波分行长街支
行行长在养殖塘边帮蛏农“蛏”过难关，杭州分行富阳支行“公益小分队”为拔山
村开辟龙井茶专场并投入茶叶采摘、直播带货、打包发货工作中。

共生共荣的平台赋能银行

“专营式”支农支小，也嬗变出注重发挥金融科技、客户经理下沉基层、金融服务
与产业行业深度融合协同发展的开放银行运营模式。

台州银行80%的网点分布在城乡结合部、乡镇、村居，实行“社区化、微型化、近
身化”。50%的人员为一线客户经理，以“金融网格员”加入金融非金融的普惠服
务。就如该行在黄岩北洋成立的乡村振兴特色支行，瓜果行业拓展部的客户经理已
然是瓜果种植行业的专家——能够看出瓜的质量、算出瓜农的本季收成，敢贷能贷
会贷，还帮助瓜农研发生产经营引资源、出点子。这背后，是该行以数据驱动，建
立与相匹配的小微金融服务智慧平台、普惠金融服务移动工作站及相关信贷调查技
术。

赋能“三农”在内的小微市场主体数字化转型，台州银行借助“生活圈”平台架起
企业、商户、农户与居民之间信息互通和开展网络销售，通过“生意圈”平台协同
物流公司、第三方信息平台、财税公司等战略合作伙伴，助小微企业实现信息流、
物流、现金流、商流的合一。

发挥金融服务实体的功能属性，也实现了台州银行与小微、“三农”同生共荣的新
发展理念和格局。截至目前，该行在省内设立10家分行和444家支行，在北京、重
庆、深圳、江西赣州以及浙江三门、景宁等地主发起设立了7家村镇银行和115家支
行。

来源：科技金融时报（记者 赵琦 通讯员 张露欣）
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