
智行理财网
融资租赁医疗(融资租赁医疗坚持回归本源,融物)

一方面，在集采、医保支付方式改革、医保控费的大背景下，医院收入急剧下
降；

另一方面，医院为提高竞争力不得不引进先进医疗器械，然而，高端的医疗器
械需要大量资金的投入。医疗机构进行设备购置以及更新换代所需资金一般有
三个渠道：内部积累、政府划拨和外部融资。显然前两种资金来源是缓慢而有
限的，仅凭自筹资金远远跟不上现代医疗产业，特别是医疗器械发展更新的脚
步。

因此，医院纷纷利用融资租赁方式引进医疗器械，扩充“产能”。
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医疗设备融资租赁简介

医疗设备融资租赁
是指在医院确定相应的医疗设备及供应商(生产商)，并办妥相关医疗设备引进
审批手续后，租赁公司根据医院要求购进选定的医疗设备，交付给医院使用。
医院在使用期内分期支付一定金额的租金，以此取得设备的使用权和收益权，
在租期结束时医院支付较低的设备残值后即可获得设备所有权。

融资租赁可以充分地缓解医院在医疗设备投入上的资金压力，极大地减少医院
在添置大型设备资金上的一次性投入，从而使得医院能有更多的资金投入到医
学科研、学科建设、员工福利等急需投入的领域，使得医院更具备持续发展能
力。其次，通过对新设备的效益考核，加强对职能科室的监督作用，提升管理
激励机制。

发展医疗设备融资租赁得到了政策层面的支持
。早在2016年，国务院办公厅印发的《关于促进医药产业健康发展的指导意见
》就明确提出，
探索医疗器械生产企业与金融租赁公司、融资租赁公司合作，为各类所有制医
疗机构提供分期付款采购大型医疗设备的服务。
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国内外医疗设备融资租赁的常见模式对比
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（一）国外医疗设备租赁

进口医疗设备单体价值高，设备可靠性好。但设备厂商均为国际大型厂商，基
本上都不承担回购责任。因此，进口医疗设备及国内部分强势医疗设备厂商的
直接租赁模式在很大程度上将风险控制措施分散在医院及大型经销商上。

模式一：以承租医院为主的直接租赁

直租业务相比于回租业务具有融资规模更小，租赁期更短，且对医院的收入有
直接的推动作用，以单体医院直接租赁的业务主要条件如下：

1.医院级别不低于二甲，收入控制在8000万以上，资产负债率一般不超过70%
；

2.期限3-5年；

3.其他条件参考二甲医院的授信条件。

模式二：以大型经销商和医院并重的直接租赁

大型经销商与医院有长期的合作，并且也具有一定的实力，在交易中承担了几
个方面的作用。一是渠道作用；二是到期租金的垫付缓冲作用，确保企业项目
不会逾期，同时也强化经销商对医院的持续沟通责任。

1.医院级别不低于二级，收入规模控制在5000万以上，资产负债率一般不超过
70%；

2.期限3年，特殊情况下不高于4年，在建设期(6-9个月)内医院不还本息；

3.经销商承担无条件债权回购责任。

（二）国产医疗设备租赁

模式一：医疗器械生产企业融资租赁

对生产医疗器械企业直接融资，用于支持其扩大生产、周转资金等用途。

准入条件：市场销售收入排名前20前企业，其产品市场占有率排名前5名，有
稳定的销售渠道。
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融资额度：最高给予其上年销售收入的30%

模式二：厂商租赁

基于厂商信誉对其代理商和终端客户提供融资租赁。

针对合作厂商综合给予一定授信额度，在额度内由厂商对融资租赁风险承担最
终回购责任。

代理商模式

合作要点：单体价值50万以上设备

选择厂商销售排名前5名的代理商合作

代理商提供其他还款保障措施

厂商租赁因操作琐碎，参与方较多，不适宜单体价格低的医疗器械操作，暂提
出单价50万以上开始操作，重点推广国内厂商，如国外厂商有机会亦可参照执
行。

模式三：联合租赁模式

合作要点：选择有丰富客户资源的专业租赁公司厂商提供回购担保

文章来源：械企必读
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