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一、期货高手和专业人士所不及的行情分析

 在期货市场赚钱的凤毛麟角的交易者中，基本上都是高手和专业人士。而发人深思
的问题是，期货、股市都有一个大家公知的现象：普通交易者对行情的研判正确率
要大幅度高于高手和专业人士，这也就形成了交易的悖论。

 这说明什么问题，说明“工夫在诗外”呀。决定交易盈亏的不一定是技术分析，至
少核心的决定因素不是技术分析。

 在期货市场，98%信奉技术，2%奉行资金管理并深谙交易策略，赚钱的只有0.3%
。显然，通过上面简单、朴素的分析，仅仅信奉、精通技术分析是很难、甚至无法
赚到钱的。

 这一点简单到有些粗暴的逻辑所揭示的真相，是沉浸在技术分析之中并幼稚得无法
自拔的普通交易者所认识不到和不敢面对的。

 多空双方信奉的是同一个技术分析，但是最终的处境却是冰火两重天的不同，或者
是拉锯一样的焦灼，或者如过山车一样的翻覆，说明交易的决定因素不是技术分析
，而是技术分析之外的交易策略、资金管理、风险控制、交易理念、交易心理等等
。

 在战争中，如果红蓝两军使用的是同一种武器，一方获得大胜而一方惨败，只能说
决定战争胜负的不是武器，而是战略战术、指挥员的军事才能以及补给的后勤保证
。

二、决定交易成败的不是技术

 大家一定听说过在爆炒豆油的行情中业绩彪炳的武汉退休中学女教师的经历。她有
十万本金，在炒股中赔得还剩四万。亏损达到60%，说明她的技术分析水平实在太
糟糕。她转战期货市场来了一个咸鱼翻身：全仓买入豆油，全仓也就是四万元，然
后不断地浮盈加码，最疯狂时狂赚一千万。这一翻身有些翻大发了，自己都有些如
坠五里雾中，和媒体表示要把事迹弄到一千五百万。

 这说明什么？帮助她赚取一千万的绝非她掌握的糟糕透顶的技术分析，而是她与市
场节奏异乎寻常地吻合着，包括市场的大势、品种的节奏、交易的频率。也许她根
本不懂什么叫交易策略、资金管理、交易频率，但市场诡异之处就在于此：几千年
以来只有一个人不会走路，那恰恰就是特地跑到邯郸学步的公子，而未学过走路的
人却走得行云流水、格外轻盈、自然。这一点应该给沉浸在技术分析的不成熟的交
易者一点启示了。
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 黄甦：当你的交易节奏、频率和市场意外吻合时，想不赚钱比普通交易者在期货市
场想不亏钱都难。市场有时就是具备这样的颠覆性。

三、交易策略的作用举足轻重

 和技术分析相比交易策略的作用举足轻重，每一笔成功的交易都源于交易策略的得
当。何时建仓，何时平仓，何时观望以及交易的管理，这些对于亏损的交易者都是
茫然的。

 比如研究技术分析的交易者可能知道了支撑和阻力位，但是他们没有入场准则、实
施计划、仓位控制，一切皆是枉然。

 交易策略一般是成熟的交易系统的一个核心的组成部分，需要长久的实践才可以成
型并逐步完善成熟起来。

四、交易理念、心理至关重要

 在交易中，交易理念和交易心理是至关重要的，也是科学、合理的执行能力的前提
条件。交易理念需要铸就，不是像技术分析那样比较好学，交易理念完全是内功，
类似一个人的信仰，是交易的灵魂。

 大家都听说过所谓的市场的贪婪和恐惧吧，这属于交易心理在交易过程中的起伏、
变化。打造良好的交易心理，建筑赢者的成熟心态对于一个盈利的交易者异乎寻常
的重要，这一切也是和资金管理紧密相连的。

五、市场是一个多维时空

 期货市场实际上是一个多维时空，对于一个交易者来讲：技术分析只是简单的一维
，是线条化的对市场价格等因素简单的勾勒。交易策略是第二维度，能够二维的、
平面化的展示交易。第三维是资金管理，体现的是纪律性、严谨性，使交易变得立
体、可行。第四维是交易理念、心理，他们给交易注入灵魂而使之丰满。交易的时
间维蕴藏在交易策略之中，形成了交易的时间框架和周期。

 一般的普通交易者的交易行为是两维的，也就是平面化的，处于原始发育状态；有
的交易者的交易空间形态虽有第四维，但是缺少第三维的资金管理，也是坍塌的形
态。要想建立完善的交易的多维时空，就必须这几个维度一个也不能少。而沉浸在
技术分析中的不成熟的交易者实际上所处状态是一维的交易空间。

 通过以上的论述，简单而准确地揭示了一个真理：期货交易“工夫在诗外”。决定
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交易盈亏的不是最低端的一维的技术分析，而是构筑更高维度交易时空的交易策略
、资金管理、交易理念和心态。这就是期货市场简单的认知所揭示的真理。
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