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生活中，金融无处不在，产业中亦如此。所谓“随风潜入夜，润物细无声”，金融
是水，而“水是万物之源”。金融的本意是资金融通，有人给出了一个很直白而有
趣的解释——金融就是把黄金融化分开交易流通。但这仅是金融的表象，其本质特
征则是经营风险。世界永远充满不确定性，而风险与金融亦如影随形。

人类要在地球上生生不息，就要学会敬畏自然，企业也一样。今年“3•15”消费者
权益保护日的主题为“品质安全，美好生活”，有诚信的金融也能守护美好生活。

“做产业里最懂金融的”，以海尔“人单合一”模式为指引，海尔金控以用户为中
心，长久以来对金融保持这份敬畏，作为业内“产业投行”的缔造者，时刻为用户
添加“保险”。在业务端，海尔金控将这份“敬畏”落地为“诚信”，时刻铭记心
中。

案例：诚信金融助力破解融资困境

“对我们生意人来说，时间争分夺秒。”
山西灵石某家电经销公司总经理裴先生说。

2017年上半年，裴先生公司接到了煤改气项目的订单，订单带来喜悦的同时也为他
出了一道难题。一方面，项目质量要求高，时间紧；另一方面，大笔的垫付资金成
为项目开展的拦路虎，传统金融机构不提供此类服务，民间小贷利率又高。

一筹莫展时，他想到了海尔财务公司。裴先生在山西经销海尔产品已有十余年，对
海尔信任有加，也在全国专卖店会议上听安徽某经销商讲过在空调开盘季海尔财务
公司一天内解决了其旺季促销资金需求的故事。

于是，裴先生带领公司人员连夜启程，于次日清晨抵达青岛，海尔财务公司在事前
进行了充分的项目风险调查后，基于良好的合作背景和风险可控的前提，简化审批
流程，当天即完成了项目的顺利放款，帮助裴先生完成大订单。

急用户之所急，铸就诚信品牌。海尔财务公司作为海尔经销商融资的首选合作金融
机构，积极为海尔经销商解决融资难、融资贵的难题，金融产品和模式持续创新，
助力经销商实现梦想。

分析：串联生态链赋能产业新价值

类似裴先生这样的案例数不胜数，海尔金控也旨在打造物联网金融平台，以“产业
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投行”模式赋能产业，创造新价值。

山东L味精是国内行业龙头企业，困扰企业的难点就是持续扩大产能。海尔金融保
理在和企业沟通后，发现上游和下游业务开拓是L公司想要保持龙头的关键。基于
这样的需求，海尔金融保理以生态圈金融模式，打通上下游环节，从营销、供应链
、资金多个维度提供生态服务。

从L味精来说，海尔保理助力该公司的年毛利率提升了5个百分点，而在当地玉米种
植户看来，海尔金融保理帮助他们找到了稳定的销售渠道。而这些年，正式基于类
似“L味精案例”农业特色产业链信用管理平台模式，海尔金融保理吸引越来越多
的合作银行加入进来，同时也助推了地方经济转型升级。

纵深：让金融回归本源服务实体

海尔金控发挥生态资源优势，打造物联网时代引领的金融平台。让金融不止于“金
融”，这是海尔金控所缔造的“产业投行”模式所强调的。

如今的“枝繁叶茂”，也寓意这条探索之路路的正确性。旗下布局的金融、类金融
机构多家，并涵盖财务公司、融资租赁、小额贷款、消费金融、金融保理、PE、V
C、第三方支付、财富管理平台等多个领域，其总资产已逾千亿。

随着全球经济的持续发展，金融市场之间的开放与融合会进一步加深。在未来新金
融的发展过程中，大数据、云计算、区块链等新兴技术将对整个金融行业产生巨大
的影响。优良的服务，无漏洞的安全性，则依然是未来新金融发展的基石。技术不
断迭代革新，而不变的是，将金融回归本源，“赋能产业”的初心

文/薛飞

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                    2 / 2

http://www.tcpdf.org

